
SALES & ACCOUNTMANAGEMENT
Du bist sportaffin und arbeitest gerne mit Menschen zusammen? Du willst mit vollem Einsatz und hoher Leistungsbereitschaft die 
Zukunft eines professionellen Basketballklubs im Basketballoberhaus mitgestalten? Du willst unsere Ausrichtung “Jung, Hungrig, 
Leidenschaftlich” mit Leben füllen? Dann werde Teil unserer Tigers-Family und unterstütze uns im Tagesgeschäft sowie beim 
Spielbetrieb in der easyCredit BBL.

Die Tigers Tübingen suchen ab dem 01.06.2024 ein*e (m/w/d) Verstärkung für unser Office-Team in den Bereichen Sales und 
Accountmanagement. Gestalte gemeinsam mit uns die Zukunft des Klubs mit.

ZU DEINEN AUFGABEN GEHÖREN
• Persönliche Betreuung der Partner und Sponsoren der Tigers Tübingen

• Pflege und Ausbau der bestehenden Partnerschaften

• Unternehmensidentifikation und Branchenanalyse Raum Tübingen und Umgebung

• Persönlicher Netzwerkaufbau und Akquise Tätigkeiten zur Gewinnung neuer Partner

• Erweiterung des Sponsoring-Katalogs mit der Erschließung kreativer Vermarktungsmöglichkeiten

• Weiterentwicklung des Business Netzwerks und des VIP-Bereichs der Tigers Tübingen• Weiterentwicklung des Business Netzwerks und des VIP-Bereichs der Tigers Tübingen

• Mitarbeiter und Unterstützung beim Auftritt auf unseren Social-Media-Kanälen (Fokus LinkedIn) im Partnerbereich

WAS DICH ERWARTET
• Enge Zusammenarbeit in einem dynamischen, familiären und innovativen Team

• Arbeit direkt an der Mannschaft in einem ganz besonderen Umfeld der easyCredit BBL

• Freiraum, Dich kreativ und eigenverantwortlich in Deinem Bereich zu entfalten und persönlich weiterzuentwickeln

• Eine zentrale Rolle im größten Business Netzwerk der Region

• Tiefe Einblicke und Erfahrungen in einem professionellen Sportverein

• Flexible Arbeitszeiten• Flexible Arbeitszeiten

• Flache Hierarchien und schnelle Entscheidungswege

WAS DU UNTER ANDEREM MITBRINGST
• Fortgeschrittenes Studium im Bereich Sportmanagement, Betriebswirtschaftslehre oder einem verwandten Gebiet. 

• Vorerfahrung im Bereich Sales, Vertrieb oder Account Management. Idealerweise mit ersten Einblicken und Erfahrungen in den    

 Tätigkeiten eines professionellen Sportvereins

• Fähigkeit sich in der schriftlichen Korrespondenz sowie der mündlichen Kommunikation mit Partnern und Sponsoren auf professionellem  

 Niveau auszutauschen

• Hohes Maß an Eigenständigkeit und Eigenverantwortlichkeit• Hohes Maß an Eigenständigkeit und Eigenverantwortlichkeit

• Stärke im strukturierten und gewissenhaften Arbeiten

• Sehr gute schriftliche und kommunikative Fähigkeiten sowie selbstbewusstes Auftreten

• Hohe Affinität zum Sport, insbesondere zum Basketball

• Sehr gute Microsoft Office-Kenntnisse

• Flexibilität und die Bereitschaft an Spieltagen (am Wochenende) anzupacken

Du öndest Dich in diesen Aufgabenfeldern wieder? 
Dann sende uns jetzt Deine innovative Bewerbung an: jascha.maus@tigers-tuebingen.de

Wir freuen uns Dich kennenzulernen!
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